
Conseil  et Création 

en  Communicat ion

Afficher son identité

Stimuler son réseau

Développer sa clientèle

Accroître sa notoriété

Spécialiste 

de la communicat ion

des petites entreprises



l a  m e i l l e u r e  a l l i é e  d e  v o t r e  d é v e l o p p e m e n t

S pécialisé dans la 

communication des solos et 

des petites entreprises, Le Passeur de 

Mots propose des solutions concrètes 

pour faire de votre communication un 

outil puissant de développement.

Associés à des professionnels de 

compétences complémentaires, nous 

prenons en charge vos projets de A 

à Z ! De la conception graphique à 

la conception rédactionnelle, de la 

communication en réseau à la création 

d’événements, nous inventons votre 

communication !



l e s  t r o i s  p r i n c i p e s  f o n d a t e u r s
d e  n o t r e  d é m a r c h e

U ne  bonne connaissance de 

l’environnement des petites 

entreprises et de leurs spécificités nous 

permet de prendre en considération vos 

contraintes : outils évolutifs, contexte 

analysé et respecté, budget maîtrisé.



Personnalisation 

de l’entreprise

Avec son s ty le  gr aphique 
dis t inct i f , l’identité visuelle 

exprime les valeurs de votre 

entreprise. Donner du sens, 

favoriser la compréhension 

et la mémorisation de votre 

activité sont les objectifs de 

votre identité visuelle.

En se dotant d’un symbole 

fort, vous offrez à votre 

entreprise son premier gage de 

pérennité. 

Identité visuelle

Outils de communication
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Bonne  Ar r i v ée

Flyer
Site Web

Plaquette
Enveloppe

Carte de visite
Papier à en-tête

Logotype et charte graphique



Constater, prévoir, stimuler, 

renouveler sont aussi 

les objectifs des petites 

entreprises.

Quelle que soit sa taille, la 

pérennité de votre entreprise 

dépend du développement 

commercial et de la 

f idél isat ion  de la clientèle. 

Mettre en place une stratégie 

en adéquation avec vos 

objectifs permet de passer 

d’actions réactives à des actions 

stratégiques.
Mailing

E-mailing 
Menu et tarif

Fiche Produits
Carte de fidélité

Carte publicitaire
Objet publicitaire 

Brochure & catalogue

Développer 

et fidéliser sa clientèle

Le marketing s’applique aussi 

aux petites entreprises



Du bouche à oreille, du conseil 

à la véritable recommandation, 

les membres de votre réseau 

sont d’excellents prescripteurs.

Ils participent  donc  au 

développement de votre 

activité, soignez-les ! 

Donner du corps à vos emails, 

créer la surprise par l’image, 

nous construisons ensemble 

vos «p’tits mots». Supports de 

vos messages, ils maintiennent 

un lien de proximité avec les 

destinataires et participent 

ainsi au rayonnement de votre 

activité. Stimuler son réseau

Communication relationnelle

Une action dédiée aux membres 

de votre réseau



Affiche 

Concours 

Invitation

Publication 

Conférence

Carte postale 

Carte de vœux 

Relations presse

Entretenir une relat ion 
durable  et de confiance, 

d’estime et d’adhésion entre 

votre entreprise et votre public 

est un des objectifs à atteindre 

pour accroître votre notoriété.

Dans une stratégie de 

communication globale, des 

outils spécifiques sont à votre 

portée pour conquérir 
une place de choix  sur le 

marché et développer ainsi un 

avantage compétitif face à vos 

concurrents.

Accroître sa notoriété

Le patrimoine de l’entreprise

So ignez  vo t re  no to r i é té



F r a n ç o i s e  R o b i n
17 rue Chevalier de La Barre 34400 Lunel

    Tél. 04 67 71 68 03
Mobile 06 68 34 40 76

   i n f o @ l e p a s s e u r d e m o t s . c o m

w w w . l e p a s s e u r d e m o t s . c o m
« La communication des petites entreprises »


